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Folleto del curso Formulario de inscripcién

OBJETIVO:

La empresa de hoy dia esta supedita a pensar en desarrollar su actividad y
vender sus productos y servicios en otros mercados ademas del mercado
nacional propio. Con este Seminario se pretende proporcionar una vision
integral y practica de como internacionalizar la empresa.

DESTINATARIOS

Gerentes de empresas, Directores o Técnicos de Areas o Departamentos
de Internacionalizacién o Comercio Exterior, Directores o Técnicos de
Departamentos de Marketing y Ventas, Consultores y Asesores de
Empresas, estudiantes o egresados que quieren orientar su carrera
profesional hacia el Comercio exterior o internacionalizacion, y en general
cualquier profesional interesado en la gestion empresarial.

PROGRAMA ACADEMICO
En este seminario de dos dias de duracion aprenderemos:

1. Las DECISIONES CRITICAS en la estrategia de la
internacionalizacion y como proceder para la toma de decisiones
correcta para acometer con éxito el proceso de
internacionalizacion:

o Conocer como analizar la situacién de partida de la
Empresa y saber diagnosticar su potencial de exportacion,

o Saber definir el publico objetivo que queremos alcanzar y
cémo llegar a esos clientes,

o Cual debe ser el posicionamiento respecto a los
mercados y clientes a los que se quiere llegar,
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REDESMA ES UNA

INICIATIVA DE CEBEM
La emisién de un boletin

o Conocer la importancia de la inteligencia de mercados en
la internacionalizacion,

o Organizacion y planificacion de recursos para salir al
exterior.

2. Ademaés de las decisiones criticas de como enfocar y consolidar el
esfuerzo exterior, aprenderemos la EJECUCION OPERATIVA DE
LOS PASOS DEFINIDOS, es decir, la realizacion de la puesta en
marcha del plan mediante las acciones necesarias para conseguir
los objetivos.

¢POR QUE PARTICIPAR?

e  Porque vamos a tratar el TEMA DE MAYOR IMPORTANCIA hoy
dia en el ambito empresarial.

e  Porque el Docente es un CUALIFICADO PROFESIONAL que nos
aportara su conocimiento en esta materia clave para el futuro de
todas las empresas.

e  Porque con su participacion obtendra 2 CREDITOS
UNIVERSITARIOS para el Diplomado “Programa Avanzado de
Internacionalizacién de Empresas” de la Universidad
Complutense de Madrid (UCM), que podréa convalidar durante el
plazo de 1 afio, con lo cual Usted tendra la posibilidad de retornar
la inversion en este seminario.

e Porque habrd un COACHING PERSONALIZADO via internet a
cargo del tutor del “Programa Avanzado de Internacionalizacion de
Empresas” de la Universidad Complutense de Madrid (UCM) para
los asistentes al seminario durante la semana siguiente al
seminario, para atender posibles dudas relacionadas con la
internacionalizacion aplicada a su propia experiencia o realidad.

DOCENTE Y COACHER

Docente: Juan Carlos Mathews (Peru)

Licenciado en Economia (Universidad del Pacifico) Estudios de Mercadeo
Internacional en la Universidad Catdlica Lovaina (Bélgica) y en el Trinity
College de Dublin (Irlanda del Sur). Ph. D (c) en Ciencias Econdmicas y
Sociales, Universidad Johannes Kepler de Linz, Austria.

Es un reconocido profesional con amplia experiencia en comercio exterior en
los sectores publico y privado. Previo a su cargo en PROMPERU fue
Director Ejecutivo del Proyecto USAID MYPE Competitiva para Perd,
Colombia, Ecuador y Bolivia.

Asimismo, se desempefié como Director Ejecutivo de la Comisién de
Promocién de las Exportaciones - PROMPEX, Director Nacional de
Comercio Exterior del Ministerio de Comercio Exterior y Turismo.

A nivel privado, fue Director Ejecutivo de Eurocentro — Per(, Programa de la
Comisién Europea para la promocion de alianzas estratégicas
empresariales; Gerente Comercial de Exportaciones de Quimica Suiza,
Gerente Comercial de Agroindustrias Galagro y Sub Gerente de
Exportaciones de EXCO, Trading Company del Grupo Ferreyros.

Coacher: Mikel Gémez Urkijo (Espafia)

Graduado en Filologia Inglesa, Universidad de Deusto. Maestria en
Marketing, Universidad del Pais Vasco. Maestria en Administraccion y
Direccion de Empresas- Executive MBA, Universidad del Pais Vasco.

Consultor de Exportacion acreditado por el Instituto de Comercio Exterior de
Espana (ICEX) para prestar consultoria a empresas en desarrollo y
ejecucion de Planes de Marketing y Ventas y en Planes de
Internacionalizaciéon. Ha asesorado a multitud de empresas en estas
materias.

Ha sido Director Comercial y de Marketing en AEROSPACE ENGINEERING
EUROPE (Rebobinado de componentes para motores aeronauticos) y en
FYTASA (Fundicion de hierro nodular de piezas de seguridad en
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automocion) y Director de Exportacién en INDUSTRIAS IBAIONDO
(Embuticion de depdsitos de acero para instalaciones de agua), en ZUBI-
ONDO (Fabricacion de Herramienta) y en BATZ (automocion). Su excelente
dominio de los idiomas inglés y francés le ha permitido viajar por multitud de
paises desarrollando su actividad comercial y exportadora al servicio de
estas empresas. Ha desarrollado su labor profesional en practicamente
todos los paises de Europa, Argentina, Arabia Saudita, Chile, Egipto,
Emiratos Arabes, China, EEUU, India, Libano, Marruecos, Rusia, Singapur,
Turquia..., lo que le ha permitido adquirir conocimiento y experiencia practica
sobre aspectos como apertura de nuevos mercados, barreras comerciales,
estrategias de marketing, negociacién de contratos, gestion de ventas...

A nivel Docente ha desarrollado con la Universidad Complutense de Madrid
(UCM) el Programa Avanzado en Internacionalizacién de Empresas, y ha
impartido en la Universidad del Pais Vasco los cursos de Comercio Exterior,
Curso de Comunicacion y Marketing para Pymes mediante web 2.0 y Redes
Sociales, y Curso de INCOTERMS, asi como en Asociaciones
empresariales y Programas “in company” a empresas.

CERTIFICACION

e Diploma de Aprovechamiento a nombre del Instituto
Latinoamericano de Ciencias
Diploma de Formacién Continua a nombre de ASIMAG.
Certificado que confirma 2 CREDITOS UNIVERSITARIOS para el
Diplomado “Programa Avanzado de Internacionalizacion de
Empresas” de la Universidad Complutense de Madrid (UCM),
gue podré convalidar durante el plazo de 1 afio, con lo cual el
alumno tendra la posibilidad de retornar la inversion en este
seminario.

¢QUE INCLUYE EL SEMINARIO?

Incluye: Materiales, Certificado con convalidacion de 2 créditos al
Diplomado “Programa Avanzado de Internacionalizacion de Empresas” de la
Universidad Complutense de Madrid (UCM), Coffee Break.

FECHA, HORA Y LUGAR

16 y 17 de diciembre 2011

Viernes 16: de 2:00 pm a 6:00 pm

Sabado 17: de 9:00 am a 13:00 pm

Centro de Desarrollo Empresarial - SISE LARCO
Av. Larco N° 756 - Miraflores

FORMULARIOS

e Descargue Formulario de Inscripcién
e Descargue el Folleto del Curso

INVERSION Y FORMA DE PAGO

Individual: US $ 160 + IGV

Tarifa Corporativa por cada 3 participantes: $ 140 + IGV

*10% de Descuento por pago anticipado hasta el 12 de diciembre
*Alumnos extranjeros no pagan IGV

INFORMES Y MATRICULAS

Para mayor informacion sobre las caracteristicas, contenidos y costos del
curso, asi como para solicitar apoyo logistico a su llegada a Lima — Per,
puede ponerse en contacto directamente con el coordinador del curso al
teléfono ++51-990090008 vy al correo: informes@ilc.edu.pe



mailto:redesma@cebem.org
http://www.redesma.org/
http://www.cebem.org/
mailto:cebem@cebem.org
http://www.asimag.pe/infocurso.php?id=38
http://www.asimag.pe/infocurso.php?id=38
http://www.asimag.pe/infocurso.php?id=38
http://www.redesma.org/boletin/bol_2011/ilc_10/formato_inscripcion_ILC.doc
http://www.redesma.org/boletin/bol_2011/ilc_10/triptico_seminario.pdf
mailto:informes@ilc.edu.pe

